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IMPRESE CHE INVESTONO

Moretti, dalle camerette alle cucine
«Vogliamo rivoluzionare 1l mercato»

L’azienda di Pesaro si espande. Acquisito un maxi capannone

Maurizio Gennari
LUNANO (Pesaro Urbino)

«ABBIAMO TUTTE le capacita per
fare bene ed anche 'inventiva per
andare avanti», dice Gisberto Mo-
retti, 63 anni, presidente del grup-
po Moretti Compat, azienda che
produce camerette, zone giorno e
notte. Duecento dipendenti, som-
mando le controllate che fanno ca-
po alla Moretti Group con sede
sempre a Lunano. Un altro self ma-
de man: «Ho iniziato a lavorare in
fabbrica quando avevo 14 anni», di-
ce. Questo industriale ha in corso
un forte investimento per la crea-
zione di una nuovo stabilimento
produttivo in un settore in difficol-
ta come quello dell’arredo.
Ampliate nel vostro ambito di
produzione?
«No, ci spostiamo con una proget-
to tutto nuovo nel segmento delle
cucine».
E a che punto siete?
«Abbiamo gia preso due capanno-
ni uno di 7mila metri quadrati ed
un altro di 3mila a Urbania. A par-
tire da febbraio inizieremo a distri-
buire ai rivenditori».
Un segmento produttive,
que“oi"e cucine, gia molto
coperto e competitivo sia nel
target alto che in quello bas-
so. O no?
«Lanostra & unascelta che esce fuo-
ri dagli schemi e siamo di fronte ad
un modello di cucina che & comple-
tamente innovativo. Una cosa com-

pletamente diversa rispetto a quel-
lo che offre oggi il mercaton.

Ein cosa consisterebbe?
«Noi lavoriamo al meglio della
componentistica che attualmente
offre il mercato, quindi siamo su
un target medio-alto. La differen-
za rispetto agli altri produttori &
che la nostra cucina il cliente finale
la pu6 montare tranquillamente da
solo perché & molto semplice: si
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puo anche staccare dal muro; tutti
i blocchi possono salire attraverso
un ascensore ed abbiamo abbattu-
to i costi di trasporto. Non solo,
perché il poliestere dagli imballag-
gi come la plastica sono stati elimi-
nati. Usiamo materiali riciclabili».
E gli eletirodomestici?

«Noi forniamo il mobile, ma volen-
do anche la lavastoviglie e tutto il
resto degli elettrodomestici».

Quande partite con le conse-

gne?
«Da fabbraio. Stiamo entrando in
fase di rodaggio e penso che arrive-
remo ad ottimizzare la produzione
tra 7-8 mesi. Molti operatori, an-
che esteri, soprattutto tedeschi e
francesi, vogliono venire a vedere
il nostro stabilimento, ma per il
momento porte chiuse».

Lavorate anche per il mercate
italiano?
«Anche per quello, ma questa ¢
un’idea (B cucina che va bene a li-
vello globale, per cui é difficile ora
dire cosa pensiamo di fatturare €
produrre».
Nuova impresa e nuovo per-
sonale?
«Stiamo assumendo una quaranti-
na di persone, ma non sappiamc
ancora quali potrebbero essere gli
sviluppi futuri di questa nuova ini-
ziativan.

Per questa innovativa
produzione di cucine
abbiamo preso due
capannoni per un totale di
10mila metri quadrati
coperti

Un etto innovativo, dice:

cucf:\?sgtudide dachi?
«Non ci sono ingegneri e né archi-
tetti. Tutto fatto in casa e tutti i pro-
cessi di realizzazione sono stati bre-
vettati e depositati. Adesso stiamc
brevettando altre due soluzioni.
Per questo dico che dobbiamc
smetterla di piangerci addosso».

Ha dei soci?
«Certamente, tutte persone cresciu-
te con me. Nessuno da fuori».

Le banche hanne finanziate?
«Certamente  perché  Moretti
Group ¢ un’azienda solida e capita-
lizzata».

Cucine a parte, per chi lavera-

te?

«Soprattutto nel mercato interno.
Poco export, ma siamo cresciti an-
che quest’anno, di poco, ma siamo
cresciuti».



